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CONSOLIDA Y EXPANDE INNOVACIÓN – REACTÍVATE
(fines informativos)

Recuerda que hemos desarrollado una serie de actividades y material formativo, con el objetivo de apoyar el proceso de postulación. Puedes revisar y/o registrarte en cada uno de ellos según el detalle a continuación:

	Contenido
	Descripción
	Cómo acceder

	Curso online 

“Atrévete a Innovar”
	Curso de 20 videos de 5 minutos, dónde encontrarás conceptos básicos relacionados con la innovación en tu negocio. Gratuito
	https://pymesenlinea.cl/curso/curso-atrevete-a-innovar/

	Ciclo de talleres formativos para Proyectos de Innovación
	Serie de 4 charlas que enseñan conceptos para formular y postular un proyecto de innovación. Realizadas el día 7, 14, 21 y 28 de abril,2021.
	https://youtu.be/0ex5mEJzuEM      
https://youtu.be/xMX3Nuoby90  
https://youtu.be/R1YNqSbbG0I
https://youtu.be/jx5FzFRpkXI

	Charlas informativas Reactívate: Consolida y Expande.

	Serie de 3 charlas informativas para profundizar en detalles y consultas sobre el instrumento Reactiva: Súmate a innovar.
	https://airtable.com/shrMZImgojjLIGtxb


	Guía de apoyo
	Documento que detalla consideraciones y sugerencias para el llenado de tu postulación
	
[image: image1.emf]Documentodeapoyoa

lapostulacionConsolidayExpande.pdf



	Preguntas frecuentes de “Consolida y Expande”
	Documento que compila las preguntas más recibidas para el instrumento y las respuestas para cada una de ellas.
	
[image: image2.emf]PreguntasFrecuentes

ConsolidayExpande,2.pdf




Antecedentes de los participantes
Beneficiario/a

1. ¿Desea postular como Persona Natural o Persona Jurídica? *


[image: image3.wmf] Persona Natural con inicio de actividades en primera categoría
[image: image4.wmf] Persona Jurídica
2. Fecha de Inicio de Actividades *
En el giro empresarial de primera categoría del impuesto a la renta.
[image: image5.wmf]


3. Indique Tamaño de Empresa *
[image: image6.wmf]


4. Dirección Beneficiario/a *
Calle *
[image: image7.wmf]


Número *
[image: image8.wmf]


Departamento*
[image: image9.wmf]


Ciudad *
[image: image10.wmf]


5. Región y comuna Beneficiario/a *


Región [image: image11.wmf]


6. Teléfono de contacto *
Debe cumplir formato internacional +[Código de País][Código de Área][Número Telefónico] (Ejemplo: +56912345678 o +56212345678). De preferencia otorgue un teléfono de contacto institucional.
[image: image12.wmf]


7. Email de contacto *
De preferencia otorgue un email de contacto institucional.
[image: image13.wmf]


Director/a del Proyecto

8. Nacionalidad (Encargado/a del Proyecto) *
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9. ¿Posee RUT Chileno? (Encargado/a del Proyecto) *


[image: image15.wmf] Sí
[image: image16.wmf] No
10. Nombre (Encargado/a del Proyecto) *
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11. Apellido Paterno (Encargado/a del Proyecto) *
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12. Apellido Materno (Encargado/a del Proyecto) *


[image: image19.wmf]


13. Teléfono (Encargado/a del Proyecto) *
Debe cumplir formato internacional +[Código de País][Código de Área][Número Telefónico] (Ejemplo: +56912345678 o +56212345678)
[image: image20.wmf]


14. Email (Encargado/a del Proyecto) *


[image: image21.wmf]


15. Sector Económico del Beneficiario/a *
Los sectores económicos están definidos según el anexo Sector económico del beneficiario

[image: image22.emf]Anexo_0-SectorBenef

iciario.docx
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16. ¿El proyecto considera la participación de Asociados? *
Nota: El asociado es una o más entidades que cofinancian la ejecución del proyecto a través de aportes nuevos o pecuniarios (en dinero) y/o preexistentes o valorizados, y que pueden participar de los resultados de éste.
[image: image24.wmf] Sí
[image: image25.wmf] No
Proyecto

1. Título del Proyecto *
Este título corresponde al nombre de identificación de su proyecto, con el cuál se le entregará la información correspondiente a él.
[image: image26.wmf]


2. Descripción del Proyecto *
Haga un breve resumen general de su proyecto. Este resumen se podrá usar de manera pública, apenas sea postulado el proyecto. (Máximo 1000 caracteres) 

3. Objetivo General del Proyecto *
Recuerde que la construcción de un objetivo debe comenzar con un verbo (por ejemplo, investigar, fabricar), para luego continuar con el qué, cómo y, por último, el para qué. Le recordamos que el lenguaje utilizado debe ser claro y simple. Este objetivo podrá ser publicado por Corfo. (Máximo 500 caracteres)

4. Objetivos Específicos del Proyecto *
Recuerde que los objetivos específicos tienen que ver con lo que se espera del proyecto y estar alineados con el objetivo general. (Máximo 1000 caracteres)

5. ¿Cuáles serán los principales resultados que logrará, una vez completado el proyecto? *
Estos resultados deben ser claros, medibles y atingentes a los objetivos específicos planteados. (Máximo 1000 caracteres)

6. ¿Cuál es la principal tendencia tecnológica o temática sobre la que construye su proyecto? *
Tendencia se refiere a todo patrón tecnológico o temático que esté o pueda generar impactos disruptivos en distintas industrias a nivel económico, y/o adicionalmente social o medioambiental.

[image: image27.wmf]


7. ¿Cuál es el principal mercado objetivo en el que se aplicarán los resultados de su proyecto? *
Considere el mercado objetivo como aquél al que se venderá o utilizará la solución.
[image: image28.wmf]


8. ¿Cuál es la duración total de su proyecto (en meses)?
Recuerda que el plazo máximo de duración del proyecto es de 12 meses.
En caso de no concordancia de este dato con el dato del plan de trabajo, se considerará como plazo del proyecto lo indicado por el plan de trabajo

9. Región de postulación del proyecto *
Señale desde que Región está realizando la postulación.
[image: image29.wmf]


10. Región de aplicación o ejecución del proyecto *
Señale la principal región de donde se ejecutarán las actividades del proyecto.
[image: image30.wmf]


11. Región de impacto del proyecto *
Señale la principal región que se verá beneficiada con los resultados de este proyecto.
[image: image31.wmf]


Problema

1. ¿Cuál es el problema, desafío u oportunidad que da origen a su proyecto? *
Descríbalo de manera clara y bien fundamentada. Incluyendo información cualitativa y cuantitativa. (Máximo2000 caracteres)

2. ¿A qué actores afecta este problema, desafío u oportunidad? *
Identifique y caracterice a los principales grupos de interés y las necesidades. Esto puede incluir sus clientes, usuarios, proveedores, entes regulatorios, entre otros. (Máximo2000 caracteres)

Solución

1. ¿Cuál es su Producto Tecnológico Comercializable? ¿Qué desafíos han sido resueltos? ¿Qué desafíos quedan por resolver? *
Indique, y cuáles son las funcionalidades y/o atributos que posee el producto actualmente. (Máximo 1000 caracteres)

2. La innovación que propone, es principalmente una innovación: *
[image: image32.wmf]


3. Con respecto al alcance de dicha innovación, usted diría que ésta es principalmente *
De eficiencia: busca reducir los costos de fabricación y distribución de productos y servicios existentes, generando principalmente ahorros y optimización de procesos.
Incremental: Busca reemplazar un producto ya existente con versiones mejoradas del mismo. Proviene de escuchar las necesidades de los clientes en el mercado existente y crear productos que satisfagan sus necesidades. No crea nuevos mercados, sino que desarrolla los existentes.
Disruptiva: Crea nuevos mercados (que son completamente desconocidos) y cadenas de valor. Eventualmente interrumpen un mercado existente, desplazando una tecnología anterior.
[image: image33.wmf]


A continuación, y en el formato solicitado, entregue el presupuesto, plan de trabajo, imágenes que respalden la existencia de su producto tecnológico comercializable y comparación con sus principales competidores.
4. Descargue aquí el formato: Metodologia_Presupuesto_Consolida y Expande Reactivate.xlsm *

[image: image34.emf]Metodologia_Presup

uesto_Consolida+y+Expande+Reactivate (2).xlsm


Este adjunto es parte fundamental de su postulación. Si el plan de trabajo se encuentra incompleto o presenta incoherencias, su propuesta no será bien evaluada.
Tamaño máximo de archivo: 10 MB
Formatos de archivo permitidos: .xlsm
Adjunta

O suelta archivo acá

5. A continuación, proponga el hito técnico de continuidad para el mes 4. *
De acuerdo a las bases del concurso, se debe establecer un hito crítico de continuidad a cumplir al mes 4 del proyecto, este hito debe asegurar un correcto desarrollo del mismo. Recuerde que el hito técnico de continuidad debe ser claro, medible y atingente al plan de trabajo. (Máximo 1500 caracteres)


Grado de Novedad y Diferenciación

6. ¿Por qué cree que su producto es novedoso? ¿Qué valor agrega su producto, servicio y/o proceso por sobre soluciones alternativas que ya están disponibles a nivel nacional y/o internacional? *
Explique por qué sus clientes o usuarios preferirían su solución por sobre otras alternativas. Esto debe ser coherente con el cuadro comparativo contenido en su documento Excel. (Máximo 1500 caracteres)

Modelo de negocios

7. ¿Qué mercado busca atender? *
Caracterice su mercado objetivo y descripción de potenciales clientes y/o usuarios.
(Máximo 1500 caracteres)

8. ¿Cómo espera que su propuesta genere ingresos o ahorros de costos para su empresa? ¿Cuál es la magnitud de éstos? *
Si espera percibir ingresos cobrando a clientes, indique quiénes serán, y cómo se les cobrará (venta por unidad de producto, licenciamiento de una tecnología, suscripción temporal a un servicio, entre otros). Si espera ahorrar costos, identifique cuáles son los que estarían disminuyendo. Si corresponde, indique cuáles serán sus canales de distribución. (Máximo 2500 caracteres)


Capacidades

Escalabilidad

1. ¿Qué tipo de escalamiento está buscando? *


[image: image35.wmf] Nacional
[image: image36.wmf] Internacional
[image: image37.wmf] Ambas (Nacional e Internacional)
2. Justifique porqué usted cree que se encuentra en una fase de escalamiento. * (Máximo 1000 caracteres)

3. ¿Con qué usuarios o clientes realizó pruebas y cuáles fueron sus resultados? *
En el caso de tener ingresos por la solución presentada, señale la cantidad de clientes pago y monto en ventas. (Máximo 1500 caracteres)


4. ¿Ha realizado inversión propia? ¿Ha conseguido inversión pública y/o privada para su proyecto? *
Indique qué montos ha conseguido y qué otros tipos de aporte ha recibido para lograr el Producto Tecnológico Comercializable.  (Máximo 1500 caracteres)


Beneficiario y Asociados

Empresa beneficiaria

5. ¿Quién es la empresa beneficiaria? *
Indique las principales capacidades administrativas, técnicas y de gestión para llevar a cabo este proyecto. Señale también a que actividad se dedican, resuma su trayectoria, los productos y/o servicios que ofrecen actualmente y en qué mercado. (Máximo 1500 caracteres)


6. ¿De qué recursos dispone la empresa beneficiaria? *
Describa la infraestructura y los recursos (financieros y otros) de los que disponen para sostener el desarrollo del proyecto y realizar los aportes de recursos comprometidos. (Máximo 1000 caracteres)

�


IMPORTANTE


Este documento ha sido preparado con fines informativos para que puedas disponer en un formato que consolida la información solicitada en el formulario de postulación on-line para el instrumento Reactívate: Súmate a innovar, facilitando así la visualización los antecedentes requeridos.


En ningún caso la completitud de este documento será objeto de una postulación al instrumento Reactívate: Súmate a innovar. Sólo se considerarán como postulados aquellos proyectos que hayan concluido exitosamente todos los pasos de la postulación en línea hasta el 30 de Junio de 2021, a las 13:00 horas, a través del módulo de postulación dispuesto para estos fines en el siguiente link 


https://www.corfo.cl/sites/cpp/convocatorias/consolida_expande_innovacion_6_21














































































































Importante: Documento con fines informativos, en ningún caso su completitud será considerada ni objeto de una postulación al instrumento Consolida y Expande Innovación.
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INSTRUCCIONES



				INSTRUCCIONES















































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































La línea de Financiamiento "Consolida y Expande"  establece en sus bases técnicas requisitos relacionados con el subsidio y su ejecución. Cumplir con dichos requisitos es de absoluta responsabilidad del postulante, y lo que se presenta a continuación en un recordatorio de algunos aspectos que deben considerarse al momento de formular su presupuesto. 

Respecto del subsidio:
o El subsidio máximo a asignar por InnovaChile es de $40.000.000 (cuarenta millones de pesos).

Respecto del Aporte de los participantes:
o El aporte de los participantes debe ser al menos un 20,00% del costo total del proyecto. 

Respecto de los plazos:
o La duración del proyecto no podrá superar los 12 meses.

El incumplimiento de uno o más aspectos mencionados anteriormente, determinará la NO ADMISIBLE del proyecto postulado.

La información requerida en este archivo debe ser completada en su totalidad.
1-. RRHH
2-. OPERACION
3-. ADMINISTRACIÓN
4-. INVERSIÓN
5-. PPTO POR ACTIVIDADES
6-. DIAGRAMA SOLUCIÓN
7-. COMPARACIÓN CON COMPETIDORES





RESUMEN PPTO



				RESUMEN DEL PRESUPUESTO



				Tipo de Proyecto		Consolida y Expande Innovación		Consolida y Expande Innovación



				CUADRO RESUMEN PRESUPUESTO

				La siguiente tabla contiene los montos totales del presupuesto que necesita para llevar a cabo su proyecto. Esta tabla se autorrellena cuando ingresa los datos por partida presupuestaria de las siguientes hojas. Favor no modificar sus fórmulas.



				Cuentas Financiables		Aporte Innova Chile
(Subsidio) $		Aporte Participantes
(Pecuniario) $ 		Aporte Participantes
(Valorado) $ 		Total ($)

				Recursos Humanos		$ 0		$ 0		$ 0		$ 0

				Gastos de Operación		$ 0		$ 0		$ 0		$ 0

				Gastos de Administración		$ 0		$ 0		$ 0		$ 0

				Gasto de Inversión		$ 0		$ 0				$ 0

				TOTAL ($)		$ 0		$ 0		$ 0		$ 0

				Porcentajes %		0.00%		0.00%		0.00%

				Nota: La información contenida en el presupuesto desarrollado en la presente planilla, a nivel consolidado, debe ser consistente con lo indicado en el formulario de postulación del proyecto.























RRHH

										Sí

				GASTOS DE RECURSOS HUMANOS



				IMPORTANTE:

				Nota 1: Considerar lo indicado en las Bases Administrativas Generales (numeral 4.6.1).

				Nota 2: Indique contestando Sí o No, si el Recurso Humano señalado es preexistente.

				Se entiende por personal preexistente el que esté contratado por el participante al momento del cierre del respectivo llamado a concurso del presente instrumento de financiamiento.

				(*) En relación a una jornada de dedicación completa de 180 hrs. al mes.



				Nombre y Apellido		Rut		¿Es preexistente?
Complete Sí o No		Nivel de estudios		Rol o cargo en el proyecto
[50 caracteres]		¿Por qué tiene las capacidades para ejecutar el Rol o cargo en el proyecto?
[250 caracteres]		Dedicación proyecto:
horas al mes [A](*)		N° Meses [B]		Nº Total HH [A*B](*)		Costo unitario ($)/HH		Aporte Innova Chile
(Subsidio) ($)		Aporte Beneficiario (Pecuniario) ($)		Aporte Beneficiario (Valorado) ($)		TOTAL ($)

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -				Maestría

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -				Doctorado

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -				Post Doctorado

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -

																				0				$   -		$   -		$   -		$   -

																								$   -		$   -		$   -		$   -

																																				Ninguno

																																				Enseñansa Básica

																																				Enseñanza Media

																																				Técnico nivel superior

																																				Licenciatura

																																				Maestría

																																				Doctorado

																																				Post Doctorado





OPERACION

												Sí

				GASTOS DE OPERACIÓN								No



				IMPORTANTE:

				Nota 1:  Considerar lo indicado en las Bases Administrativas Generales (numeral 4.6.1) 

				Nota 2: Para adquisiciones con montos superiores a $10 millones de pesos, si es adjudicado el proyecto, se deberá seguir el procedimiento de acuerdo a lo señalado en las base administrativas generales.

				Nota 3: Indique contestando Sí o No, si se externalizará la actividad a financiar.

				Nota 4: Se entendera como externalización, la realizacion de dicha actividad mediante subcontratos, o  por un tercero ajeno a los RRHH de la empresa.



				Ítem Presupuestario		Cantidad		Costo Unitario
$		Justificación TÉCNICA del gasto (¿Para que necesito el gasto?)
[250 caracteres]		Externalización (Sí/No)
(¿Se subcontrata la actividad?)		Unidad de Medida
(ej: M3, M2, Ton, Litros, etc)		Aporte Innova Chile
(Subsidio) ($)		Aporte Beneficiario (Pecuniario) ($)		Aporte Beneficiario (Valorado) ($)		TOTAL ($)

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

																$    - 0		$    - 0		$    - 0		$    - 0

				Total												$   -		$   -		$   -		$   -





ADMINISTRACIÓN



				GASTOS DE ADMINISTRACIÓN



				IMPORTANTE:

				Nota 1:  Considerar lo indicado en las Bases Administrativas Generales (numeral 4.6.1) 

				Nota 2: El monto con cargo a InnovaChile en esta cuenta, no podrá superar el 10,00% del monto total del subsidio solicitado.



				Ítem		Cantidad		Justificación TÉCNICA del gasto (¿Para que necesito el gasto?)
[250 caracteres]		Costo Unitario
$		Aporte Innova Chile
(Subsidio) ($)		Aporte Beneficiario (Pecuniario) ($)		Aporte Beneficiario (Valorado) ($)		TOTAL ($)

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -		$   -

				Total								$   -		$   -		$   -		$   -





INVERSIÓN



				GASTOS DE INVERSIÓN



				IMPORTANTE:

				Nota 1:  Considerar lo indicado en las Bases Administrativas Generales (numeral 4.6.1) 

				Nota 2: En el caso de adquisición, solo se financiará en forma proporcional al uso que de ellos se contemple en el proyecto. Será utilizada como referencia la tabla de vida útil normal emitida por el Servicio de Impuestos Internos, de los bienes físicos del activo inmovilizado vigente a la fecha de la adquisición.

				Nota 3: El monto con cargo a InnovaChile en esta cuenta, no podrá superar el 30,00% del monto total del subsidio solicitado



				Descripción del Bien (Ítem)		Cantidad		Costo Unitario
$		Justificación TÉCNICA del gasto (¿Para que necesito el gasto?)
[250 caracteres]		Aporte Innova Chile
(Subsidio) ($)		Aporte Beneficiario (Pecuniario) ($)		TOTAL ($)

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

												$   -		$   -		$   -

				Total								$   -		$   -		$   -





PPTO POR ACTIVIDADES

												Empresa Beneficiaria

				PLAN DE TRABAJO Y PRESUPUESTO POR ACTIVIDADES								Subcontrato

				Explique cómo se desarrollará el escalamiento nacional y/o internacional en los mercados de destino del Producto Tecnológico Comercializable indicando las principales actividades a desarrollar.

												Subcontrato

				Se entiende por actividad a una tarea específica que se realiza en un periodo de tiempo determinado. 

				1. Indique el nombre de la actividad y su descripción, señalando la relevancia que ésta tiene en el desarrollo del proyecto.

				2. Indique a qué objetivo específico descrito en el formulario de postulación corresponde dicha actividad. Complete con el número del objetivo (1, 2, 3, etc).

				3. Indique el mes de inicio y el mes de término de la actividad con números (1, 2, 3, 4, …). La información asociada a los meses debe hacerse a nivel correlativo, y no mes calendario. Es decir, Mes 1 = Primer mes de ejecución del proyecto





				N°		Actividad: Liste las acciones de su proyecto en orden cronologico		Descripción de la Actividad ¿En qué consiste?		Justificación de la actividad 
(¿Por qué es necesaria en el proyecto y como espera abordarla (metodología)?)
[250 caracteres]		¿Quién Realiza esta actividad? 		Indique nombre de recursos humanos involucrados		Indique número(s) el(los) objetivos(s) específico(s) a los que responde esta actividad		Mes de Inicio		Mes de Término		Presupuesto Total por actividad ($)																		Si		Subcontratación

				1																		$   -

				2																		$   -

				3																		$   -

				4																		$   -

				.																		$   -

				.																		$   -

				.																		$   -

				N																		$   -

																Duración total de la etapa:				Meses		$   -



				IMPORTANTE:

				Nota 1: En las siguiente tabla ingrese los resultados esperados asociados a las actividades detalladas en las tablas anteriores, recuerde que no debe necesariamente ingresar un resultado por cada actividad.

				Nota 2: Recuerde ingresar los hitos técnicos de continuidad asociados a la ejecución de su proyecto



				RESULTADOS

				N°		Resultado Esperado de las Actividades		Indicador del resultado
(Incluir justificación técnica del indicador del resultado esperado)		Medios de Verificación del resultado
(Incluir descripción del medio de verificación del indicador de resultado)		Mes de Obtención del resultado

				1		Hito técnico de continuidad

				2

				3

				4

				5

				6





Hoja1

		1		Beneficiaria

		2		Subcontrato

		3

		4

		5

		6

		7

		8

		9

		10

		11

		12





DIAGRAMA SOLUCIÓN



				Evidencia de la existencia y funcionalidad del
 Producto Tecnológico Comercializable
(Copie y pegue fotos, imágenes, diagramas, entre otros) 

				Nota: Para copiar imágenes dirigase a la opción "insertar" del menú de Excel, luego seleccione "Imágenes" y "Este dispositivo..." para buscar la foto - imagen - diagrama que desea pegar en su computador.





















































Buscar Imagen



COMPARACIÓN CON COMPETIDORES



				Cuadro comparativo de solución y alternativas
Presente en el siguiente cuadro los atributos del Producto Tecnológico Comercializable, comparándola con las alternativas existentes actualmente para abordar el desafío identificado.



						Solución / Atributo		Propuesta		Alternativa 1		Alternativa 2		Alternativa 3		….		Alternativa n

						Atributo 1

						Atributo 2

						Atributo 3
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CONSOLIDA & EXPANDE
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PREGUNTAS FRECUENTES







Corfo Reactiva Programas de apoyo a la innovación: Preguntas frecuentes


I. PREGUNTAS GENERALES


II. CONSOLIDA & EXPANDE INNOVACIÓN


III. GLOSARIO DE TÉRMINOS


El siguiente documento tiene como finalidad presentar a los interesados en postular a los 
instrumentos de apoyo a la innovación para la Convocatoria Corfo 2021 un set de 


preguntas frecuentes y sus respectivas respuestas.


CONTENIDOS







I. PREGUNTAS GENERALES


1. ¿Existen requisitos de antigüedad para postular a los nuevos instrumentos de InnovaChile?


No hay requisitos de antigüedad para postular a los instrumentos de InnovaChile, dependiendo del 
instrumento de financiamiento, pueden postular Personas jurídicas constituidas en Chile o Personas 
naturales, mayores de 18 años, con iniciación de actividades en un giro empresarial de primera 
categoría.


2. ¿Existen requisitos de nivel ventas para postular a los nuevos instrumentos de InnovaChile?


No hay requisitos de nivel de ventas para postular a los instrumentos de InnovaChile.


3. ¿Puede postular una persona jurídica como beneficiario (excluyendo universidades y otros), 
con fines de lucro o sin fines de lucro?


Las Bases de los instrumentos de innovación establecen que pueden postular como beneficiario 
personas jurídicas constituidas en Chile o Personas naturales, mayores de 18 años, con iniciación de 
actividades en un giro empresarial de primera categoría. No se distingue entre personas jurídicas con 
fines de lucro y sin fines de lucro.


4. ¿Qué items presupuestarios se pueden reconocer?


Los items presupuestarios, tales como: Recursos humanos, Gastos Operacionales, inversiones, etc.  se 
encuentran detallados en las bases técnicas de cada instrumento en el numeral 11 denominado 
“Aspectos presupuestarios”.


5. ¿A qué se refiere el término personal o recurso humano preexistente?


Se entiende por personal preexistente el que esté contratado por el aportante (beneficiario u otro 
participante del proyecto), al momento del cierre del respectivo llamado a concurso del instrumento 
de financiamiento al que se postula. Es decir, el personal que se encuentra directamente vinculado a 
la ejecución del proyecto y que ya formaba parte del equipo desarrollador antes de postulación y 
ejecución del mismo.







6. ¿Qué es una admisibilidad de proyecto?


Admisibilidad de proyecto es cumplir con los requisitos establecidos en las bases técnicas y en el 
N°5.2 de las bases administrativas generales. Se recomienda revisar el Anexo 1 de las bases técnicas 
del instrumento donde encontrarás el listado de requisitos que debes cumplir.


En el presente llamado los recursos del subsidio serán transferidos sólo a título de anticipo. Para 
poder realizar la transferencia de los recursos se deberá a entregar a CORFO dos garantías: Fiel 
cumplimiento y anticipo. Los tipos de Garantías aceptadas por CORFO son: Pólizas de seguro – 
Compañía de seguros, Certificado de fianza - Instituciones de Garantía Recíproca (IGR), Depósito a 
plazo – Banco, Boleta de garantía a 30 días – Banco y Boleta a la vista – Banco. 


7. Si tengo personas que ya trabajan en la empresa pero media jornada, y el proyecto 
considera ampliar a jornada completa. ¿Puede considerarse en la valorización de RR.HH?


El recurso humano pre existente se puede valorizar aunque aumente a su jornada completa.


8. ¿Cuándo son los casos en donde el beneficiario pueda solicitar un Anticipo del 
cofinanciamiento Corfo. ¿Aceptan póliza de garantía para aplicar esta opción?


9.  ¿Una Empresa puede participar en un proyecto como beneficiaria y asociado a la vez?


Cada persona jurídica o natural, según corresponda, y cumpliendo los requisitos que se señalan para 
cada caso, sólo podrá participar en una categoría de las anteriormente señaladas. De esta forma, por 
ejemplo, la entidad que participe en calidad de “beneficiario”, no podrá participar en calidad de 
“asociado”, o viceversa.







II. CONSOLIDA & EXPANDE INNOVACIÓN


1. ¿Cuál es el objetivo de este programa?


Consolida y Expande innovación, busca apoyar el escalamiento nacional y/o internacional de un 
Producto Tecnológico Comercializable a nivel comercial y/o industrial, y la validación y 
empaquetamiento del mismo para ser transado en los mercados de destino que el postulante 
indique. 


2. ¿Qué se entiende por Producto Tecnológico Comercializable?


Un “Producto Tecnológico Comercializable”, aquel prototipo de un producto, servicio y/o proceso, con 
componentes innovadores, cuyo comportamiento operacional y funcional, tanto técnico como 
comercial, fue verificado bajo condiciones reales, en una muestra representativa de sus usuarios, 
validándose y diferenciándose de alternativas existentes y, además, que presenta potencial de 
escalamiento.


3. ¿A qué se refieren con el escalamiento nacional y/o internacional? 


Cuando hablamos de escalamiento, nos referimos a la capacidad que tiene la empresa de crecer para 
atender a una nueva demanda de productos o nuevos segmentos de clientes sin necesariamente 
aumentar sus costos para ello en la misma proporción, incrementando sus utilidades en el proceso. 


Para efectos del instrumento Reactiva: Consolida y Expande Innovación, esta nueva demanda 
atendida debe darse en un segmento de mercado que sea mayor o diferente al que se atiende 
actualmente, y deberá encontrarse en una región del país o un país diferente al que se atienda en la 
actualidad.  


4. ¿Es obligación escalar mi proyecto a nivel internacional? 


No es obligatorio, puedes escalar tu Producto Tecnológico Comercializable a nivel nacional 
únicamente sin problemas ni inconvenientes. Recuerda que si escalas a nivel nacional, debes hacerlo 
en una o más regiones diferentes a las que atiendes actualmente. 







11. ¿Puedo postular al mismo tiempo con un proyecto a  Crea y Valida y con otro proyecto 
diferente a Consolida y Expande Innovación?


Sí, no hay ningún problema, pero deben ser proyectos distintos ya que los programas tienen focos 
distintos. 


9. ¿Los aportes valorizados pueden ser para las distintas cuentas presupuestarias?


Sí, los aportes preexistentes o valorizados, se podrán considerar gastos asociados con utilización de 
insumos, equipamiento, infraestructura, y recursos humanos ya existentes en el beneficiario y/o 
asociado(s), al momento de la postulación, y que estén directamente vinculados a la ejecución de las 
actividades del proyecto.


10. ¿Existen número de asociados presentes en un proyecto?


No existe restricción para el número de asociados presentes en un proyecto. 


5. ¿Cuál es el principal componente que distingue a un Producto Tecnológico Comercializable?


En la postulación, se distingue a un Producto Tecnológico Comercializable por aquellos componentes 
que son innovadores y de alto valor percibido por el mercado al que apuntará con el proyecto.


Recuerda que entendemos por innovación la creación de valor mediante nuevos o mejorados 
productos, servicios o procesos que surgen fruto de la identificación de una oportunidad y que le 
permita a la empresa generar nuevos ingresos y/o ahorros impactando en su productividad y 
competitividad. 


6. ¿Puedo postular un proyecto con un prototipo de baja resolución o que está en
desarrollo aún?


No, debido a que esta línea está enfocada a proyectos que ya hayan sido probados bajo condiciones 
reales y que cuenten con validación comercial y/o industrial en la forma de ventas recurrentes. Si tu 
producto, servicio o proceso no tiene ventas aún o está en desarrollo, el instrumento Crea y Valida de 
Rápida Implementación puede servirte mejor. 


7. ¿Es obligación la participación de asociados en el proyecto?


No, la participación de un asociado es opcional durante la ejecución del proyecto. 


8. ¿Qué tipo de aportes puede realizar el asociado en el proyecto?


El asociado cofinancia la ejecución del proyecto a través de aportes nuevos o pecuniarios (en dinero) 
y/o preexistentes o valorizados, y que pueden participar de los resultados de éste.







12. ¿Cuál es la diferencia entre Crea y Valida de Rápida Implementación con Consolida y Expande 
Innovación?


En el programa Crea y Valida tienes un prototipo, es decir, un elemento de test, el cual será tu 
producto o servicio final y que llevarás a escala comercial. En cambio, en el programa Consolida y 
Expande tienes un producto tecnológico comercializable, osea un producto o servicio que ya fue 
desarrollado y testeado en condiciones reales y el objetivo es llevarlo del mercado A (en el cual se 
encuentra hoy) al mercado B en donde dicho producto no tiene presencia. El mercado B puede ser 
nacional o internacional.


13. ¿Si tengo un Producto Tecnológico Comercializable y quiero agregarle un nuevo atributo para 
comercializarlo, puedo postular?


14. ¿Puedo realizar aportes valorizados en gastos de operación?


15. ¿Mi producto/servicio ya debe tener ventas para postular?


16. ¿Si he recibido apoyo de otros instrumentos de Corfo, como por ejemplo Semilla Expande, 
puedo postular a Consolida y Expande Innovación?


Es posible que puedan postular considerando siempre que el foco del instrumento es su 
consolidación y expansión a nivel nacional y/o internacional, por lo que deberás procurar terminar 
aquellos cambios a tu producto antes del hito técnico del mes 4 de ejecución de tu proyecto (o en el 
plazo que se establezca en subcomité).


Si. Para el caso de aportes preexistentes o valorizados, se podrán considerar gastos asociados a 
Operación, Administración, Inversión y Recursos Humanos, los que deben estar directamente 
vinculados a la ejecución de las actividades del proyecto.


No es requisito que tengan ventas, pero si hay un criterio de evaluación importante, que es el 
potencial de escalamiento que tiene esto.


17. ¿Puedo contratar servicios para la formulación de mi proyecto y pagarlo con el subsidio? 


Si, siempre que esta contratación sea a un tercero no relacionado con tu empresa según lo definido 
en las bases administrativas generales. Para estos efectos, podrás presupuestar con cargo al subsidio 
un monto máximo de $2.000.000. 


Es posible, siempre que se cumplan las siguientes restricciones:


1) No debe ir a financiar las mismas actividades que llevaste a cabo con los fondos que te adjudicaste 
previamente
2) El proyecto que aplique a Consolida y Expande Innovación no puede perseguir el mismo objetivo 
que aquellos proyectos que ya hayan recibido financiamiento.







 


III. GLOSARIO DE TÉRMINOS


CONCEPTO


A


B


DESCRIPCIÓN


Alta sofisticación
tecnológica


Aporte No Pecuniario 
o Valorizado


El proceso de creación de productos y/o servicios que buscan atender 
problemas globales mediante soluciones novedosas, que requieren la 
participación de capital humano avanzado (con grado de magister o superior), 
y cuyos resultados pudiesen ser objeto de patentamiento.


Consiste en especies recursos humanos o materiales ya existentes en la 
beneficiaria puestos a disposición del proyecto.


Aporte Pecuniario Aporte en dinero efectivo que realiza el beneficiario para la ejecución del 
proyecto.


Asociado Una o más entidades que cofinancian la ejecución del proyecto con aportes 
pecuniarios (en dinero), y que pueden participar de los resultados de éste.


Bases
Administrativas


Generales 


Bases Técnicas


También conocido por sus siglas BAG, es documento que tiene por objeto 
regular los procesos y trámites que deberán cumplirse desde la etapa de 
orientación de los postulantes y/o la postulación misma, hasta el término del 
Convenio de Subsidio celebrado entre InnovaChile y el beneficiario. Estas bases 
son el marco de acción para todos los instrumentos del Comité.


Documento que contiene el contexto, objetivos, características, 
especificaciones técnicas y requisitos para postular al cofinanciamiento de un 
programa o instrumento de InnovaChile. Estás bases son particulares para 
cada instrumento.


Beneficiario Quien recibe el subsidio para el desarrollo del proyecto.


 


Beneficiario 
Atendido


Empresas, emprendedores o agentes económicos privados, relacionados con 
el (los) sector(es) económico(s) o ámbito(s) en el (los) que se inserta la 
propuesta de desarrollo del bien público. 


Brechas
tecnológicas y 


productivas


Brechas existentes en materia de utilización de tecnología y productividad 
empresarial, donde se identifica una situación actual y una situación deseable 
al incorporar tecnología, mejorar la productividad e impactar la competitividad.


 


Bien Público 


Acciones y procesos orientados a: mejorar variables de entorno que sean 
determinantes en la dinámica productiva del desarrollo económico, tales como, 
marcos regulatorios, sistemas de incentivos, entre otros; facilitar la articulación 
eficiente de sistemas productivos en los que se verifiquen importantes 
externalidades y/o fallas de coordinación; apoyar la superación de asimetrías 
de información o de otras fallas de mercado que estén inhibiendo el desarrollo 
eficiente de sistemas productivos integrados; favorecer la información relativa 
a la diversificación productiva, que aborda problemáticas de mayor alcance 
(largo plazo), que no necesariamente son consideradas por el mercado o el 
Estado. 







CONCEPTO


C


D


E


DESCRIPCIÓN


Cofinanciamiento


Coejecutor


Financiamiento complementario al subsidio solicitado de un proyecto.


Competitividad Es la capacidad de proporcionar productos o procesos con mayor eficacia y 
eficiencia frente a sus competidores


Es una entidad que posee capacidad técnica necesaria y complementaria para 
la ejecución de actividades que se consideran críticas para lograr el buen 
resultado del proyecto.


Convenio de
Subsidio


Acuerdo suscrito entre la empresa beneficiaria e InnovaChile, que establece las 
características y condiciones en las que se otorga un subsidio para la ejecución 
de un determinado proyecto.


Concepto o idea 


Es la representación mental de algo que tiene origen en nuestro pensamiento 
o imaginación. La idea de negocios surge, en el momento que una persona o 
equipo orienta sus capacidades creativas e investigativas a la detección de las 
nuevas oportunidades latentes en los mercados y que al ser ejecutado trae 
beneficios económicos a quien(es) lo ha ideado.


Desafío 
Tecnológico


Desarrollo


Dificultad para desarrollar un producto, servicio o proceso, cuya resolución 
requiere de un enfoque novedoso, creativo -distinto a lo conocido-, y un trabajo 
sistemático basado en ciencia y/o tecnología a partir de la reinterpretación de 
conceptos y/o generación de una hipótesis para abordarlo cuyo resultado, a 
priori, es incierto.


Trabajos sistemáticos basados en los conocimientos adquiridos de la 
investigación y de la experiencia práctica, y en la producción de nuevos 
conocimientos, que se orientan a la fabricación de nuevos productos o 
procesos, o a mejorar productos o procesos que ya existen.


Economía Circular
Ciclo continuo de desarrollo positivo que conserva y mejora el capital natural, 
optimiza el uso de los recursos y minimiza los riesgos del sistema al gestionar 
una cantidad finita de existencias y unos flujos renovables.


H


Hito técnico de 
continuidad


Demostración del cumplimiento de compromisos y/o indicadores en la 
ejecución del proyecto que demuestren su correcta ejecución permitiendo la 
continuidad del mismo.


 


Entidades 
Colaboradoras


Entidades subcontratadas por el beneficiario,  que aportan con su 
conocimiento técnico al cumplimiento de los objetivos planteados para el 
proyecto mediante la resolución de los desafíos tecnológicos.


Escalando en ventas
Un producto o servicio se encuentra escalando en ventas cuando ya cuenta con 
clientes pago y en crecimiento de éstas, sin necesariamente tener utilidades.


Entidad Experta 
Internacional


Una entidad especializada, extranjera y/o multinacional, con experiencia 
verificable en la temática central de la propuesta, con capacidades técnicas, de 
gestión, tecnológicas, financieras y de infraestructura adecuada.







CONCEPTO


I


DESCRIPCIÓN


I+D+i Investigación, Desarrollo e Innovación


Informe de 
Continuidad


Informe que deben presentar el beneficiario a InnovaChile para demostrar el 
cumplimiento de los resultados esperado para una etapa y con ello poder 
avanzar a la siguiente.


Innovación
Para efectos de los programas de CORFO, corresponde a la introducción de un 
nuevo, o significativamente mejorado, producto, servicio o proceso al mercado, 
pudiendo ser este regional, nacional o global.


Innovación
disruptiva


Innovación que crea nuevos mercados (que son completamente desconocidos) 
y cadenas de valor. Eventualmente interrumpen un mercado existente, 
desplazando una tecnología anterior.


Innovación de 
eficiencia 


Innovación en 
proceso


Innovación en 
producto


Innovación sostenida 
/ Incremental


Es la introducción de un nuevo, o significativamente mejorado, proceso de 
producción o de distribución, lo que implica cambios significativos en las 
técnicas, los materiales y/o los programas informáticos. Ejemplo: disminuir los 
costos de producción, mejorar calidad, nuevos métodos de producción, etc.


Es la introducción de un bien o un servicio nuevo, o significativamente 
mejorado, en cuanto a sus características o en cuanto al uso al que se destina. 
Ejemplo: mejora significativa de características técnicas, de los componentes y 
de los materiales.
Aquella innovación que busca reemplazar un producto ya existente con 
versiones mejoradas del mismo.  Proviene de escuchar las necesidades de los 
clientes en el mercado existente y crear productos que satisfagan sus 
necesidades. No crea nuevos mercados, sino que desarrolla los existentes.


Inversionista
Una o más entidades que cofinancian la ejecución del proyecto a través de 
aportes pecuniarios (en dinero), y que pueden participar de los resultados de 
éste.


L


Ley I+D


Ley N° 20.570 de Incentivo Tributario a la inversión en Investigación y/o 
Desarrollo. Tiene como objetivo contribuir a mejorar la capacidad competitiva 
de las empresas chilenas, permitiendo que puedan aplicar beneficios 
tributarios por las actividades de I+D que llevan a cabo. Mayores antecedentes 
www.corfo.cl/incentivotributari


Investigación 
Aplicada


Trabajos originales realizados para adquirir nuevos conocimientos, dirigidos 
fundamentalmente hacia un objetivo o propósito
Especifico práctico.


Investigación 
Básica


Trabajos experimentales o teóricos que se emprenden principalmente para 
obtener nuevos conocimientos acerca de los fundamentos de los fenómenos y 
hechos observables, sin darle una aplicación o utilización determinada


Aquella innovación que busca reducir los costos de fabricación y distribución 
de productos y servicios existentes, generando principalmente ahorros y 
optimización de procesos.







CONCEPTO


M


O


P


DESCRIPCIÓN


Mandante
Es una persona jurídica constituida en Chile o en el extranjero, que valida la 
conveniencia de apoyar el proyecto, en el entendido que es el principal 
interesado en el desarrollo del bien público y de los resultados a obtener.  


Overhead Costos indirectos y/o administrativos en los que incurre una organización al 
ejecutar un proyecto


Productividad


Producto Funcional


Pruebas y análisis preliminares de una idea para determinar su viabilidad.


Cuando se cuenta con un producto que tiene todas las características y 
funcionalidades deseadas, tanto técnicas como del modelo de negocios que ya 
ha sido testeado y optimizado con clientes y/o usuarios.


Plan de negocio 


Producto Mínimo 
Viable


Producto
Tecnológico 


Comercializable


Prorroga


Prototipo Funcional


Un prototipo es funcional cuando operativamente responde a las entradas que 
le proporciona un usuario en tiempo real, y efectúa alguna de las operaciones 
que se le solicitan, permitiendo definir características específicas, validar con 
usuarios, definir la arquitectura del sistema y planificar los requisitos futuros.


Es la representación simple de una solución preliminar a una problemática 
empresarial. Dicho prototipo permite testear supuestos iniciales y verificar 
ciertas características y funcionalidades de la solución.


 


Prototipo


Prototipo Baja 
Resolución


Es un elemento de test y prueba de diferentes aspectos de un producto o 
servicio. Centrado estrictamente en el producto o servicio que se está 
desarrollando, independiente de otros aspectos relacionados con el éxito de 
un proyecto (propuesta de valor, canales, clientes, ingresos, etc).


 


El plan de negocios es un documento que describe, de manera general, un 
negocio y el conjunto de estrategias que se implementarán para su éxito. En 
este sentido, considera un análisis de mercado y establece el plan de acción 
que seguirá para alcanzar el conjunto de objetivos propuestos.


Nace con la intención de experimentar para aprender y avanzar en el proyecto 
de manera integral, contrastando aspectos del modelo de negocios y del 
desarrollo del producto o servicio.  El PMV es la primera versión de un producto 
o servicio (sin todas sus características y funcionalidades), con el cual iteramos 
para mejorar


Es aquel prototipo cuyo comportamiento operacional y funcional (técnico y 
comercial) fue verificado (o probado) bajo condiciones reales en una muestra 
representativa por parte de clientes y usuarios., validando la solución 
innovadora desarrollada, diferenciándola de alternativas existentes, y que 
presenta potencial de escalamiento.


Extensión del tiempo de duración de alguna actividad, aplicable en el proceso 
de asignación del subsidio o de ejecución del proyecto. Las acciones que 
pueden son prorrogables se encuentran definidas en las Bases Administrativas 
Generales de los instrumentos de InnovaChile y en las bases técnicas de cada 
instrumento, y siempre deben ser solicitadas y autorizadas por un funcionario 
del comité.







CONCEPTO


R


S


V


DESCRIPCIÓN


Reitemizar


Rendición


Modificación entre cuentas presupuestarias del proyecto.   


Proceso de rendir los gastos ejecutados en un proyecto, entregado entregar los 
respaldos requeridos.  


R.R.H.H
Preexistente


Recursos humanos que se desempeña en la beneficiaria en forma  previo al 
inicio de un proyecto.


Validación a escala 
industrial


Validación
Comercial


Consiste en probar técnicamente el funcionamiento de un prototipo funcional 
una escala requerida para la operación en condiciones reales.


Consiste en las acciones llevadas a cabo para validar comercialmente un 
prototipo innovador, ya sea mediante su validación en el mercado o con 
clientes. Puede implicar también ajustes de funcionalidad al prototipo.


Subcomité Instancia decisional de asignación de subsidios, compuesta por un subgrupo 
de consejeros del Comité de InnovaChile.






Anexo 0

Definición sector de empresa

		Origen 

		Descripción



		Agrícola (excepto vitivinícola) 

		Empresas o instituciones dedicadas  al cultivo y cuidado frutícola (excepto uvas), de hortalizas, de oleaginosas, leguminosas, flores ornamentales, insumos agrícolas, o plantas de uso medicinal , aromático o  industriales.



		Ganadero

		Empresas o instituciones dedicadas a la cría y reproducción de animales no acuáticos  que generan productos destinados principalmente a la industria alimentaria, de vestuario o calzado.





		Pesca y acuicultura

		Empresas o instituciones dedicadas a la captura, caza, sego, recolección o producción de recursos hidrobiológicos tales como peces, crustáceos, moluscos, algas y otros organismos marinos, siempre con fines comerciales. 



		Alimentos (excepto vitivinícola)

		Empresas o instituciones dedicadas principalmente a cualquier proceso de elaboración y/o conservación de alimentos origen animal o vegetal, incluyendo la elaboración de bebidas y productos de tabaco. Incluye alimentos para animales con y sin fines productivos. 



		Forestal

		Empresas que se dediquen a la silvicultura y/o la producción de productos madereros primarios (Tableros, chapas, postes, astillas y similares), pastas de madera, papel, cartón y artículos o envases de papel y cartón. 



		Vitivinícola



		









Empresas que se dediquen desde el cultivo de uvas y/o hasta la manufactura y envase de productos vitivinícolas. Se incluye el subrubro pisquero.



		

Minería y metalurgia extractiva

		

Empresas dedicadas a la minería del cobre, otros metales y su refinación (incluida refinación de relaves); a la extracción de combustibles fósiles como carbón y petróleo; a la explotación de canteras de rocas o minerales no metálicos. 






		Turismo 

		Empresas dedicadas a la Hotelería, gastronomía, agencias de viaje, operadores turísticos y actividades relacionadas. 



		Construcción 

		Empresas dedicadas a la preparación del terreno para construcción, a la construcción de edificios y sus instalaciones especializadas (terminaciones) o a la construcción de infraestructura pública como carreteras, puertos u otras obras de ingeniería civil. 



		Banca y sector financiero

		Bancos, sociedades financieras e instituciones no bancarias como aseguradoras, reaseguradoras, bolsas de comercio, A.F.P, fondos mutuos, entre otras. 



		Farmacéutica 

		Empresas o instituciones que se dediquen a la fabricación y/o preparación de productos medicinales; cosméticos; farmacéuticos y botánicos. 



		Biotecnológico 

		Empresas o instituciones que se dediquen principal o exclusivamente a la investigación, desarrollo y aplicación de materiales, procesos o productos de origen biológico. Se excluyen empresas dedicadas a otras actividades que utilicen biotecnología como medio en sus procesos.



		Salud y asistencia social

		 Empresas o instituciones públicas o privadas  prestadoras de servicios de salud médicos u odontológicos o servicios de asistencia social focalizados en salud.



		Química, caucho y plásticos (excepto industria farmacéutica)

		Empresas que se dediquen a la fabricación de algunos de los siguientes tipo productos: químicos, caucho, plástico, pinturas y barnices, sustancias químicas básicas, aseo, solventes y otros petroquímicos, excepto productos de la industria farmacéutica.



		Manufactura de metales básicos

		Empresas que se dediquen a la fundición de metales  ferrosos y no ferrosos o fabricación de productos de metal como partes, recipientes y estructuras de metal para diversos rubros (excepto maquinaria equipo)



		Manufactura de maquinaria y equipos (Metalmecánico)

		Empresas que se dediquen a la fabricación de maquinarias y equipos de uso industrial específico o genérico en distintas industrias; productos que generen, distribuyan o permitan consumir energía eléctrica como tableros, motores; cableado y electrodomésticos; equipos electrónicos; equipos de transporte como partes de buques, locomotoras, vehículos y aeronaves; fabricación de equipo de medición, prueba, navegación y control para diversos fines industriales y no industriales.



		Manufactura de no metálicos

		Empresas que se dediquen a la fabricación de vidrios de todo tipo; productos de cerámica; de cemento; yeso y hormigón, entre otros, desde su transformación de materias primas a productos acabados para vender.



		Otras industrias manufactureras

		Empresas que fabrican productos tales como:  juegos, bisutería, artículos de deportes, joyas, textiles, vestuario, artículos de cueros, muebles, entre otros. 



		Tecnologías de la información

		Empresas que se dediquen actividades de tecnologías de la información; procesamiento de datos y otros servicios de información tales como programación informática, servidores, consultorías y actividades relacionadas a ellas.



		Telecomunicaciones

		Empresas que se dediquen a operar redes alámbricas, inalámbricas y por satélite; a equipos, terminales y soporte lógico de telecomunicaciones o proveer servicios de éste tipo. 



		Logística y Transporte

		Empresas dedicadas al almacenaje y distribución de materias primas, insumos y existencias de otras empresas como también al transporte de pasajeros.



		Comercio y retail

		Empresas que se dedican a la venta de productos sin transformación. Incluye comercio minorista, mayorista y reparación de productos.  



		Educación 

		Empresas o instituciones que se dediquen a prestar servicios educacionales, desde educación preescolar a superior, incluyendo la enseñanza deportiva, cultural o recreativa; experiencias de aprendizaje



		Energético

		Empresas generadoras, transmisoras o distribuidoras de energía eléctrica proveniente de distintas fuentes (Hidrocarburos, Hidroeléctrica, Solar, Eólica, Biomasa, entre otras) o empresas que refinen, importen,  transporten y/o distribuyan combustibles y otros derivados del petróleo, biocombustibles líquidos, biogas, gas natural, kerosene, gasolinas, diesel o similares.



		Recursos Hídricos

		Empresas que captan, tratan y suministran recursos hídricos a otras industrias y a domicilio, como también la captación, tratamiento y eliminación de aguas residuales



		Gestión de desechos 

		Empresas que se dediquen a recoger, tratar o eliminar desechos peligrosos y/o no peligrosos; a la recuperación de materiales; a la revalorización de residuos para la formación de nuevos materiales o realizar actividades de descontaminación. Se excluyen empresas de otros rubros que valorizan sus desechos.



		Sector público

		Instituciones pertenecientes al estado  y que estén orientadas a mejorar la administración pública tales como ministerios, agencias, subsecretarías, municipalidades u otros organismos en públicos en distintas temáticas.



		Inmobiliario

		Empresas dedicadas a la actividad inmobiliaria, específicamente empresas dedicadas a la venta y compra de bienes raíces, alquiler de éstos o prestación de servicios inmobiliarios, como tasación. Se excluyen constructoras. 



		Servicios de ingeniería o de conocimiento

		Empresas o instituciones dedicadas a servicios de apoyo empresarial basados en el conocimiento, tales como actividades de consultoría de gestión; contabilidad; jurídica; arquitectura y diseño; investigación y desarrollo, análisis técnicos; publicidad; marketing; gráfica; estudios de mercado y otros servicios ingenieriles dedicados a rubros específicos. Se excluye desarrollo de servicios de tecnologías de información.



		Servicios empresariales administrativos y de apoyo

		Empresas o instituciones dedicadas a servicios de apoyo administrativos como seguridad, arrendamiento, selección de personal, limpieza, mantención de áreas o sistemas de producción, entre otros.



		Industria creativa y de esparcimiento

		Empresas o instituciones que se dediquen a la industria creativa, específicamente a actividades artísticas y culturales tales como música, literatura y libros, audiovisuales y producción de espectáculos que incluya artes escénicas, artes visuales, fotografía, artesanías y aspectos artísticos de la arquitectura y diseño o bien, organizaciones que atiendan otros intereses culturales, recreativos y de entretenimiento al público general, como museos, espectáculos en vivo, juegos de azar y actividades deportivas y recreativas. Se excluyen actividades con fines turísticos. 



		Otros servicios

		Otros servicios tales como reparación de maquinaria y equipo industrial o doméstico; de jardinería; peluquería; reparación de calzado, cuero o muebles y otros enseres de uso doméstico, entre otros. 



		Asociaciones y organizaciones no empresariales ni gubernamentales

		Organizaciones pertenecientes a la sociedad civil que busquen promover intereses de comunidades determinadas unidas por una temática o geográficamente, tales como movimientos sociales, sindicatos, gremios, ONGS, entre otros. 
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CORFO REIMPULSA:
CONSOLIDA Y EXPANDE
INNOVACIÓN


Hola!, si estas postulando al 
instrumento: Consolida y Expande 
Innovación, esta guía te será de 
mucha utilidad.


Te invitamos a leer atentamente
la siguiente información, será de
gran apoyo para la formulación de
tu proyecto.


1. ¿QUÉ ENTENDEMOS POR INNOVACIÓN 
Y QUÉ TIPO DE INNOVACIÓN APOYAMOS?


2. ¿CÓMO FORMULAR TU PROYECTO?


las restricciones de redacción presentes. Algunas 
preguntas clave que debes responder acá son:


• ¿Existe ya una solución a este problema?


• ¿Por qué esta solución innovadora supera a las 
existentes? 


• ¿Qué esperamos obtener? Los resultados deben 
responder a metas.


• ¿Cuáles son las metas para el proyecto?


• ¿A quiénes beneficiará el desarrollo de esta solución? 
¿Hay interesados en ella?


Se evaluará, por último, que la dedicación horaria de 
los integrantes del equipo de trabajo sea adecuada para 
alcanzar los objetivos del proyecto en el plazo 
establecido. 


Grado de novedad de la solución: Se evaluará que el 
producto, servicio y/o proceso demuestre un grado de 
novedad significativo con respecto al contexto nacional 
e internacional. En caso de no existir soluciones 
alternativas, se evaluará la completitud y suficiencia de 
la solución propuesta, para abordar el problema, 
desafío u oportunidad identificado. Este análisis 
también será realizado por el equipo de evaluación de 
Corfo, por lo que, si no existe una coherencia entre el 
grado de novedad indicado por el postulante y el 
identificado por Corfo, la evaluación de este punto será 
castigada.


Adicionalmente en el formulario se requiere 
información sobre el modelo de negocio, donde se busca 
entendimiento del mercado objetivo y su entorno, 
identificando los principales riesgos y barreras 
comerciales y regulatorias del mismo.


También se evaluará que el modelo de ingresos o 
ahorro de costos económicos sea claro y coherente con 
el mercado objetivo y su entorno, fundamentando de 
forma realista los ingresos adicionales y/o ahorros de 
costos que el proyecto generaría. Asimismo, se 
evaluará que la magnitud de estos ingresos adicionales 
y/o ahorros de costos sean significativos y justifiquen 
la inversión en el proyecto.


Se evaluará, la idoneidad de la estrategia de protección 
de propiedad intelectual e industrial propuesta.


c. Capacidades de los participantes


Escalabilidad: Se evaluará en qué medida el estado de 
avance actual del producto tecnológico comercializable 
y aquellos pendientes por resolver permiten continuar 
a la fase de escalamiento nacional y/o internacional. 


Para dichos efectos, se considerará el monto de ventas, 
el alcance actual de éstas, el número de clientes, el 
número de usuarios, la inversión propia, el 
levantamiento de inversión pública y privada, y el 
alcance actual de la solución.


Beneficiario y asociados: Es importante conocer a la 
empresa que postula (Beneficiario), su trayectoria, sus 
capacidades técnicas, profesionales, técnicos y los 
recursos con los que cuenta para sostener el desarrollo 
del proyecto.


Se evaluará la coherencia existente entre el 
problema u oportunidad detectada por la empresa 
postulante y las capacidades del equipo técnico 
para resolverlo y ejecutar de manera exitosa el 
proyecto.


La información contenida en este documento es 
información de apoyo para facilitar tu proceso de 
postulación y las bases técnicas contienen mayor 
detalle respecto a los aspectos formales que debes 
considerar para presentar una iniciativa, junto con 
los montos y plazos máximos que serán apoyados
por Corfo.


Recuerda revisar el calendario de actividades 
informativas para que aclares todas las consultas 
que puedas tener.


3. Identificación de actividades y tareas: en este 
paso ya tenemos claro el objetivo general, los 
resultados que esperamos obtener (objetivos 
específicos), cómo lo queremos hacer y para quién. Con 
esta información podemos definir qué acciones 
tomaremos para cumplir cada resultado (objetivo 
específico). Existen actividades particulares que no son 
financiables por este instrumento tales como: 
publicaciones académicas, actividades de investigación, 
adquisición de inmuebles y/o vehículos, construcción de 
obras civiles, alcohol, propinas, entre otras.


5. Estimación de recursos: con las actividades y sus 
plazos ahora debemos estimar los recursos a utilizar 
para cada una de ellas. Recuerda ser eficiente en el 
uso de tus recursos, estimándolos correcta y 
responsablemente.


6. Elaboración del presupuesto: ya tenemos las 
actividades y los recursos para realizar cada una de ellas de 
manera eficiente y efectiva. Ahora llegó el momento de 
estimar los costos de cada actividad. Estimar los costos 
correctamente permitirá evaluar la factibilidad de 
ejecutar realmente el proyecto.


4. Planificación de las actividades y tareas: contando 
con un listado de las actividades que se ejecutarán para 
alcanzar cada resultado es necesario asignarle un tiempo 
de ejecución realista obteniendo así un cronograma o 
carta Gantt. 


3. ¿CUÁLES SON LOS PRINCIPALES ASPECTOS QUE 
CORFO EVALUARÁ EN TU PROYECTO?


En Corfo, entendemos la innovación como la creación de 
valor a través de la transformación de ideas o 
conocimientos en un nuevo o mejorado producto, servicio 
o proceso, que le permite a una empresa incrementar sus 
ventas o reducir sus costos gracias a la diversificación y 
sofisticación de su oferta, impactando así su productividad 
y competitividad. En esta ocasión, la innovación que 
apoyamos debe venir del interés de la empresa por escalar 
comercialmente a través de su producto, proceso o 
servicio, el cual llamamos Producto Tecnológico 
Comercializable y que debe cumplir algunos requisitos 
básicos: a) Debe haber sido utilizado por usuarios 
previamente y b) debe estar ya siendo comercializado en 
uno o varios mercados que la empresa atiende. 


En este proceso de transformación y expansión comercial, 
entregamos apoyo a la empresa para el cofinanciamiento 
de actividades relacionadas con la introducción de dicho 
producto tecnológico comercializable a un nuevo 
mercado, generar protección intelectual sobre éste en 
dicho destino y otras actividades necesarias que les 
permitan escalar comercialmente.


Un proyecto es un conjunto de actividades y recursos 
organizados para alcanzar un objetivo o resolver 
problemas específicos dentro de un período de tiempo 
acotado. Para postular a Reimpulsa: Consolida y Expande 
Innovación, debes formular tu proyecto de manera que sea 
ordenado, coherente y claro de entender cuál es el camino 
que seguirás para lograrlo. Y que se ven plasmados en la 
formulación de un documento ordenado y coherente que 
permita su entendimiento. A continuación se detallan 
sugerencias para la formulación de tu proyecto:


1. Identifica la problemática u oportunidad que 
quieres abordar. En este caso, debes caracterizar a los 
clientes que atenderás en los mercados a los que quieres 
escalar comercialmente y analizar sus necesidades para 
entender si existe un interés por adquirir nuevas 
soluciones. Un gran porcentaje de proyectos presentados 
falla en definir de manera cuantitativa lo anterior, así que 
fundamenta tu análisis y el impacto esperado con detalle.


2. Describe tu proyecto. Para la convocatoria de 
Reimpulsa: Consolida y Expande, debes hacerlo mediante 
la estructura del formulario de postulación y apegándose a 


a. Oportunidad del proyecto.


En este ámbito será evaluado el diagnóstico fundamentado 
del problema, desafío u oportunidad que da origen al 
proyecto. Para poder medir esto apropiadamente, debes 
describirlo de manera clara y fundamentada que permita 
entender que efectivamente es un problema/ desafío/ 
oportunidad que vale la pena abordar, asi que procura 
incluir información cualitativa y cuantitativa que respalda 
tus afirmaciones.


Adicionalmente, deberás entregar un detalle en relación a 
los actores involucrados con este problema, desafío u 
oportunidad. Debido a que se evalúa el nivel de 
entendimiento sobre éstos, procura identificar clientes, 
usuarios, proveedores y entes regulatorios, entre otros. 


b. Solución propuesta por el proyecto


Metodología: Se evaluará la claridad en la exposición de la 
propuesta o solución para abordar el problema, desafío u 
oportunidad, a través de un plan de trabajo claro, preciso y 
bien estructurado. 


Además, se evaluará que los resultados, metas, 
indicadores e hitos técnicos de continuidad indicados en 
la postulación, sean claros, medibles y atingentes al plan 
de trabajo.


Asimismo, se evaluará que el presupuesto sea coherente 
con las actividades y entregables que establece el plan de 
trabajo, y que dimensione adecuadamente los gastos del 
proyecto.


4. ¡LA COHERENCIA ES CLAVE!


Para este instrumento, se requiere que envíes un plan 
detallado de qué actividades vas a realizar. Este plan debe 
dar cuenta de cómo las capacidades del equipo técnico se 
enfocan para resolver el problema u oportunidad que se 
detecta de manera exitosa, por lo que debes procurar que 
exista una relación lógica entre ellas y así entender 
apropiadamente tu proyecto.







Hola!, si estas postulando al 
instrumento: Consolida y Expande 
Innovación, esta guía te será de 
mucha utilidad.


Te invitamos a leer atentamente
la siguiente información, será de
gran apoyo para la formulación de
tu proyecto.


1. ¿QUÉ ENTENDEMOS POR INNOVACIÓN 
Y QUÉ TIPO DE INNOVACIÓN APOYAMOS?


2. ¿CÓMO FORMULAR TU PROYECTO?


las restricciones de redacción presentes. Algunas 
preguntas clave que debes responder acá son:


• ¿Existe ya una solución a este problema?


• ¿Por qué esta solución innovadora supera a las 
existentes? 


• ¿Qué esperamos obtener? Los resultados deben 
responder a metas.


• ¿Cuáles son las metas para el proyecto?


• ¿A quiénes beneficiará el desarrollo de esta solución? 
¿Hay interesados en ella?


Se evaluará, por último, que la dedicación horaria de 
los integrantes del equipo de trabajo sea adecuada para 
alcanzar los objetivos del proyecto en el plazo 
establecido. 


Grado de novedad de la solución: Se evaluará que el 
producto, servicio y/o proceso demuestre un grado de 
novedad significativo con respecto al contexto nacional 
e internacional. En caso de no existir soluciones 
alternativas, se evaluará la completitud y suficiencia de 
la solución propuesta, para abordar el problema, 
desafío u oportunidad identificado. Este análisis 
también será realizado por el equipo de evaluación de 
Corfo, por lo que, si no existe una coherencia entre el 
grado de novedad indicado por el postulante y el 
identificado por Corfo, la evaluación de este punto será 
castigada.


Adicionalmente en el formulario se requiere 
información sobre el modelo de negocio, donde se busca 
entendimiento del mercado objetivo y su entorno, 
identificando los principales riesgos y barreras 
comerciales y regulatorias del mismo.


También se evaluará que el modelo de ingresos o 
ahorro de costos económicos sea claro y coherente con 
el mercado objetivo y su entorno, fundamentando de 
forma realista los ingresos adicionales y/o ahorros de 
costos que el proyecto generaría. Asimismo, se 
evaluará que la magnitud de estos ingresos adicionales 
y/o ahorros de costos sean significativos y justifiquen 
la inversión en el proyecto.


Se evaluará, la idoneidad de la estrategia de protección 
de propiedad intelectual e industrial propuesta.


c. Capacidades de los participantes


Escalabilidad: Se evaluará en qué medida el estado de 
avance actual del producto tecnológico comercializable 
y aquellos pendientes por resolver permiten continuar 
a la fase de escalamiento nacional y/o internacional. 


Para dichos efectos, se considerará el monto de ventas, 
el alcance actual de éstas, el número de clientes, el 
número de usuarios, la inversión propia, el 
levantamiento de inversión pública y privada, y el 
alcance actual de la solución.


Beneficiario y asociados: Es importante conocer a la 
empresa que postula (Beneficiario), su trayectoria, sus 
capacidades técnicas, profesionales, técnicos y los 
recursos con los que cuenta para sostener el desarrollo 
del proyecto.


Se evaluará la coherencia existente entre el 
problema u oportunidad detectada por la empresa 
postulante y las capacidades del equipo técnico 
para resolverlo y ejecutar de manera exitosa el 
proyecto.


La información contenida en este documento es 
información de apoyo para facilitar tu proceso de 
postulación y las bases técnicas contienen mayor 
detalle respecto a los aspectos formales que debes 
considerar para presentar una iniciativa, junto con 
los montos y plazos máximos que serán apoyados
por Corfo.


Recuerda revisar el calendario de actividades 
informativas para que aclares todas las consultas 
que puedas tener.


TIP: Un resultado por objetivo
específico es una buena recomendación.


TIP: Respeta el orden lógico. Primero problema 
luego solución.


3. Identificación de actividades y tareas: en este 
paso ya tenemos claro el objetivo general, los 
resultados que esperamos obtener (objetivos 
específicos), cómo lo queremos hacer y para quién. Con 
esta información podemos definir qué acciones 
tomaremos para cumplir cada resultado (objetivo 
específico). Existen actividades particulares que no son 
financiables por este instrumento tales como: 
publicaciones académicas, actividades de investigación, 
adquisición de inmuebles y/o vehículos, construcción de 
obras civiles, alcohol, propinas, entre otras.


TIP:  Respeta el plazo máximo de ejecución
(12 meses). Un día o mes extra  podría ser
razón para ser declarado “Proyecto No Admisible”.


5. Estimación de recursos: con las actividades y sus 
plazos ahora debemos estimar los recursos a utilizar 
para cada una de ellas. Recuerda ser eficiente en el 
uso de tus recursos, estimándolos correcta y 
responsablemente.


6. Elaboración del presupuesto: ya tenemos las 
actividades y los recursos para realizar cada una de ellas de 
manera eficiente y efectiva. Ahora llegó el momento de 
estimar los costos de cada actividad. Estimar los costos 
correctamente permitirá evaluar la factibilidad de 
ejecutar realmente el proyecto.


TIP: Para este instrumento el subsidio 
máximo es de $40 millones (aporte que 
entrega Corfo). Un peso de más te puede dejar fuera. 


4. Planificación de las actividades y tareas: contando 
con un listado de las actividades que se ejecutarán para 
alcanzar cada resultado es necesario asignarle un tiempo 
de ejecución realista obteniendo así un cronograma o 
carta Gantt. 


TIP: Recuerda que el cofinanciamiento
es de hasta un 80% del total del proyecto.


TIP: El aporte que debes realizar es en dinero efectivo
(ejemplo: pago de las garantías, compra de insumos,
materiales, entre otros) y/o aportes valorizados
(horas hombre, equipo de trabajo, recursos humanos
ya existentes, equipamiento, infraestructura e insumos).


TIP: Puedes destinar parte del subsidio Corfo (hasta un 
30%) para financiar profesionales “pre-existentes”.


TIP: Un profesional que ya está contratado en tu 
empresa es “pre-existente”. Sus horas hombre se 
consideran valorizadas no aporte de dinero en efectivo.


3. ¿CUÁLES SON LOS PRINCIPALES ASPECTOS QUE 
CORFO EVALUARÁ EN TU PROYECTO?


En Corfo, entendemos la innovación como la creación de 
valor a través de la transformación de ideas o 
conocimientos en un nuevo o mejorado producto, servicio 
o proceso, que le permite a una empresa incrementar sus 
ventas o reducir sus costos gracias a la diversificación y 
sofisticación de su oferta, impactando así su productividad 
y competitividad. En esta ocasión, la innovación que 
apoyamos debe venir del interés de la empresa por escalar 
comercialmente a través de su producto, proceso o 
servicio, el cual llamamos Producto Tecnológico 
Comercializable y que debe cumplir algunos requisitos 
básicos: a) Debe haber sido utilizado por usuarios 
previamente y b) debe estar ya siendo comercializado en 
uno o varios mercados que la empresa atiende. 


En este proceso de transformación y expansión comercial, 
entregamos apoyo a la empresa para el cofinanciamiento 
de actividades relacionadas con la introducción de dicho 
producto tecnológico comercializable a un nuevo 
mercado, generar protección intelectual sobre éste en 
dicho destino y otras actividades necesarias que les 
permitan escalar comercialmente.


Un proyecto es un conjunto de actividades y recursos 
organizados para alcanzar un objetivo o resolver 
problemas específicos dentro de un período de tiempo 
acotado. Para postular a Reimpulsa: Consolida y Expande 
Innovación, debes formular tu proyecto de manera que sea 
ordenado, coherente y claro de entender cuál es el camino 
que seguirás para lograrlo. Y que se ven plasmados en la 
formulación de un documento ordenado y coherente que 
permita su entendimiento. A continuación se detallan 
sugerencias para la formulación de tu proyecto:


1. Identifica la problemática u oportunidad que 
quieres abordar. En este caso, debes caracterizar a los 
clientes que atenderás en los mercados a los que quieres 
escalar comercialmente y analizar sus necesidades para 
entender si existe un interés por adquirir nuevas 
soluciones. Un gran porcentaje de proyectos presentados 
falla en definir de manera cuantitativa lo anterior, así que 
fundamenta tu análisis y el impacto esperado con detalle.


2. Describe tu proyecto. Para la convocatoria de 
Reimpulsa: Consolida y Expande, debes hacerlo mediante 
la estructura del formulario de postulación y apegándose a 


a. Oportunidad del proyecto.


En este ámbito será evaluado el diagnóstico fundamentado 
del problema, desafío u oportunidad que da origen al 
proyecto. Para poder medir esto apropiadamente, debes 
describirlo de manera clara y fundamentada que permita 
entender que efectivamente es un problema/ desafío/ 
oportunidad que vale la pena abordar, asi que procura 
incluir información cualitativa y cuantitativa que respalda 
tus afirmaciones.


Adicionalmente, deberás entregar un detalle en relación a 
los actores involucrados con este problema, desafío u 
oportunidad. Debido a que se evalúa el nivel de 
entendimiento sobre éstos, procura identificar clientes, 
usuarios, proveedores y entes regulatorios, entre otros. 


b. Solución propuesta por el proyecto


Metodología: Se evaluará la claridad en la exposición de la 
propuesta o solución para abordar el problema, desafío u 
oportunidad, a través de un plan de trabajo claro, preciso y 
bien estructurado. 


Además, se evaluará que los resultados, metas, 
indicadores e hitos técnicos de continuidad indicados en 
la postulación, sean claros, medibles y atingentes al plan 
de trabajo.


Asimismo, se evaluará que el presupuesto sea coherente 
con las actividades y entregables que establece el plan de 
trabajo, y que dimensione adecuadamente los gastos del 
proyecto.


4. ¡LA COHERENCIA ES CLAVE!


Para este instrumento, se requiere que envíes un plan 
detallado de qué actividades vas a realizar. Este plan debe 
dar cuenta de cómo las capacidades del equipo técnico se 
enfocan para resolver el problema u oportunidad que se 
detecta de manera exitosa, por lo que debes procurar que 
exista una relación lógica entre ellas y así entender 
apropiadamente tu proyecto.







Hola!, si estas postulando al 
instrumento: Consolida y Expande 
Innovación, esta guía te será de 
mucha utilidad.


Te invitamos a leer atentamente
la siguiente información, será de
gran apoyo para la formulación de
tu proyecto.


1. ¿QUÉ ENTENDEMOS POR INNOVACIÓN 
Y QUÉ TIPO DE INNOVACIÓN APOYAMOS?


2. ¿CÓMO FORMULAR TU PROYECTO?


las restricciones de redacción presentes. Algunas 
preguntas clave que debes responder acá son:


• ¿Existe ya una solución a este problema?


• ¿Por qué esta solución innovadora supera a las 
existentes? 


• ¿Qué esperamos obtener? Los resultados deben 
responder a metas.


• ¿Cuáles son las metas para el proyecto?


• ¿A quiénes beneficiará el desarrollo de esta solución? 
¿Hay interesados en ella?


Se evaluará, por último, que la dedicación horaria de 
los integrantes del equipo de trabajo sea adecuada para 
alcanzar los objetivos del proyecto en el plazo 
establecido. 


Grado de novedad de la solución: Se evaluará que el 
producto, servicio y/o proceso demuestre un grado de 
novedad significativo con respecto al contexto nacional 
e internacional. En caso de no existir soluciones 
alternativas, se evaluará la completitud y suficiencia de 
la solución propuesta, para abordar el problema, 
desafío u oportunidad identificado. Este análisis 
también será realizado por el equipo de evaluación de 
Corfo, por lo que, si no existe una coherencia entre el 
grado de novedad indicado por el postulante y el 
identificado por Corfo, la evaluación de este punto será 
castigada.


Adicionalmente en el formulario se requiere 
información sobre el modelo de negocio, donde se busca 
entendimiento del mercado objetivo y su entorno, 
identificando los principales riesgos y barreras 
comerciales y regulatorias del mismo.


También se evaluará que el modelo de ingresos o 
ahorro de costos económicos sea claro y coherente con 
el mercado objetivo y su entorno, fundamentando de 
forma realista los ingresos adicionales y/o ahorros de 
costos que el proyecto generaría. Asimismo, se 
evaluará que la magnitud de estos ingresos adicionales 
y/o ahorros de costos sean significativos y justifiquen 
la inversión en el proyecto.


Se evaluará, la idoneidad de la estrategia de protección 
de propiedad intelectual e industrial propuesta.


c. Capacidades de los participantes


Escalabilidad: Se evaluará en qué medida el estado de 
avance actual del producto tecnológico comercializable 
y aquellos pendientes por resolver permiten continuar 
a la fase de escalamiento nacional y/o internacional. 


Para dichos efectos, se considerará el monto de ventas, 
el alcance actual de éstas, el número de clientes, el 
número de usuarios, la inversión propia, el 
levantamiento de inversión pública y privada, y el 
alcance actual de la solución.


Beneficiario y asociados: Es importante conocer a la 
empresa que postula (Beneficiario), su trayectoria, sus 
capacidades técnicas, profesionales, técnicos y los 
recursos con los que cuenta para sostener el desarrollo 
del proyecto.


Se evaluará la coherencia existente entre el 
problema u oportunidad detectada por la empresa 
postulante y las capacidades del equipo técnico 
para resolverlo y ejecutar de manera exitosa el 
proyecto.


La información contenida en este documento es 
información de apoyo para facilitar tu proceso de 
postulación y las bases técnicas contienen mayor 
detalle respecto a los aspectos formales que debes 
considerar para presentar una iniciativa, junto con 
los montos y plazos máximos que serán apoyados
por Corfo.


Recuerda revisar el calendario de actividades 
informativas para que aclares todas las consultas 
que puedas tener.


3. Identificación de actividades y tareas: en este 
paso ya tenemos claro el objetivo general, los 
resultados que esperamos obtener (objetivos 
específicos), cómo lo queremos hacer y para quién. Con 
esta información podemos definir qué acciones 
tomaremos para cumplir cada resultado (objetivo 
específico). Existen actividades particulares que no son 
financiables por este instrumento tales como: 
publicaciones académicas, actividades de investigación, 
adquisición de inmuebles y/o vehículos, construcción de 
obras civiles, alcohol, propinas, entre otras.


5. Estimación de recursos: con las actividades y sus 
plazos ahora debemos estimar los recursos a utilizar 
para cada una de ellas. Recuerda ser eficiente en el 
uso de tus recursos, estimándolos correcta y 
responsablemente.


6. Elaboración del presupuesto: ya tenemos las 
actividades y los recursos para realizar cada una de ellas de 
manera eficiente y efectiva. Ahora llegó el momento de 
estimar los costos de cada actividad. Estimar los costos 
correctamente permitirá evaluar la factibilidad de 
ejecutar realmente el proyecto.


4. Planificación de las actividades y tareas: contando 
con un listado de las actividades que se ejecutarán para 
alcanzar cada resultado es necesario asignarle un tiempo 
de ejecución realista obteniendo así un cronograma o 
carta Gantt. 


3. ¿CUÁLES SON LOS PRINCIPALES ASPECTOS QUE 
CORFO EVALUARÁ EN TU PROYECTO?


En Corfo, entendemos la innovación como la creación de 
valor a través de la transformación de ideas o 
conocimientos en un nuevo o mejorado producto, servicio 
o proceso, que le permite a una empresa incrementar sus 
ventas o reducir sus costos gracias a la diversificación y 
sofisticación de su oferta, impactando así su productividad 
y competitividad. En esta ocasión, la innovación que 
apoyamos debe venir del interés de la empresa por escalar 
comercialmente a través de su producto, proceso o 
servicio, el cual llamamos Producto Tecnológico 
Comercializable y que debe cumplir algunos requisitos 
básicos: a) Debe haber sido utilizado por usuarios 
previamente y b) debe estar ya siendo comercializado en 
uno o varios mercados que la empresa atiende. 


En este proceso de transformación y expansión comercial, 
entregamos apoyo a la empresa para el cofinanciamiento 
de actividades relacionadas con la introducción de dicho 
producto tecnológico comercializable a un nuevo 
mercado, generar protección intelectual sobre éste en 
dicho destino y otras actividades necesarias que les 
permitan escalar comercialmente.


Un proyecto es un conjunto de actividades y recursos 
organizados para alcanzar un objetivo o resolver 
problemas específicos dentro de un período de tiempo 
acotado. Para postular a Reimpulsa: Consolida y Expande 
Innovación, debes formular tu proyecto de manera que sea 
ordenado, coherente y claro de entender cuál es el camino 
que seguirás para lograrlo. Y que se ven plasmados en la 
formulación de un documento ordenado y coherente que 
permita su entendimiento. A continuación se detallan 
sugerencias para la formulación de tu proyecto:


1. Identifica la problemática u oportunidad que 
quieres abordar. En este caso, debes caracterizar a los 
clientes que atenderás en los mercados a los que quieres 
escalar comercialmente y analizar sus necesidades para 
entender si existe un interés por adquirir nuevas 
soluciones. Un gran porcentaje de proyectos presentados 
falla en definir de manera cuantitativa lo anterior, así que 
fundamenta tu análisis y el impacto esperado con detalle.


2. Describe tu proyecto. Para la convocatoria de 
Reimpulsa: Consolida y Expande, debes hacerlo mediante 
la estructura del formulario de postulación y apegándose a 


TIP: Una de las principales debilidades 
en la formulación de los proyectos es que 
no se describe claramente la solución propuesta. 


TIP: Recuerda adjuntar el archivo que detalla el
presupuesto, plan de trabajo, imágenes que muestran
la existencia de tu producto tecnológico comercializable
y la comparativa con tus competidores adecuadamente
y con antelación al cierre de la postulación.


TIP: Importante considerar que en la
postulación debes contar quien es el equipo
técnico de tu proyecto  y contar que es lo que hacen.
(no se suben los CV)


a. Oportunidad del proyecto.


En este ámbito será evaluado el diagnóstico fundamentado 
del problema, desafío u oportunidad que da origen al 
proyecto. Para poder medir esto apropiadamente, debes 
describirlo de manera clara y fundamentada que permita 
entender que efectivamente es un problema/ desafío/ 
oportunidad que vale la pena abordar, asi que procura 
incluir información cualitativa y cuantitativa que respalda 
tus afirmaciones.


Adicionalmente, deberás entregar un detalle en relación a 
los actores involucrados con este problema, desafío u 
oportunidad. Debido a que se evalúa el nivel de 
entendimiento sobre éstos, procura identificar clientes, 
usuarios, proveedores y entes regulatorios, entre otros. 


b. Solución propuesta por el proyecto


Metodología: Se evaluará la claridad en la exposición de la 
propuesta o solución para abordar el problema, desafío u 
oportunidad, a través de un plan de trabajo claro, preciso y 
bien estructurado. 


Además, se evaluará que los resultados, metas, 
indicadores e hitos técnicos de continuidad indicados en 
la postulación, sean claros, medibles y atingentes al plan 
de trabajo.


Asimismo, se evaluará que el presupuesto sea coherente 
con las actividades y entregables que establece el plan de 
trabajo, y que dimensione adecuadamente los gastos del 
proyecto.


4. ¡LA COHERENCIA ES CLAVE!


Para este instrumento, se requiere que envíes un plan 
detallado de qué actividades vas a realizar. Este plan debe 
dar cuenta de cómo las capacidades del equipo técnico se 
enfocan para resolver el problema u oportunidad que se 
detecta de manera exitosa, por lo que debes procurar que 
exista una relación lógica entre ellas y así entender 
apropiadamente tu proyecto.


¡No olvides
revisar las bases


técnicas del instrumento,
y realizar tus consultas a


innovacion@corfo.cl! 






